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Mission Statement

Mit einem einzigartigen Produkt eroffnet CubeDoc neue
Dimensionen des effizienten und niedrigschwelligen
Zugangs zu arztlicher Versorgung. Als Team aus Arzten,
Experten im Bereich Gesundheitsleistungen und Technikern
wollen wir CubeDoc als Standard einer innovativen
Telemedizin im offentlichen sowie privaten Raum
etablieren. CubeDoc liefert unmittelbaren Mehrwert fir
Patienten und will einen wichtigen Beitrag zur
digitalisierten, medizinischen Infrastruktur leisten.



4 \ Highlights

Einzigartige Kombination von personlicher
arztlicher Beratung per Telemedizin und
medizintechnischer Diagnostik in einem
kompakten Wiirfel (CubeDoc)

T

2,3m
Zwei verschiedene CubeDoc-

Varianten: Grundflache 1,5x1,5
Meter bzw. 3,0x3,0 Meter"

3,0m

Hochgradige Digitalisierung aller Prozesse
von Patientenmanagement,
Datenaustausch und Diagnostik unter
Einbindung Kiinstlicher Intelligenz und mit
personlichen vor Ort Support

Netzwerk zu Arzten (MVZ), Krankenkassen,
Medizintechnikherstellern sichert Erflllung der
regulatorischen Anforderungen, medizinische Expertise,
Produktqualitdat und Abrechnungssicherheit der Leistungen
bei GKV sowie PKV

Erlésmodell mit einmaligen Einnahmen pro Cube von rd.
EUR 80.000 und wiederkehrende Einnahmen von 18.000
pro Jahr und CubeDoc

Bereits gesicherte Abnahmevertrage

fiir mehr als 50 CubeDocs im Jahr 2026 und
Umsatz mindestens im mittleren einstelligen
Mio.-Euro-Bereich schon im ersten Jahr

Break even im 4. Qu. 2026

Dynamisches Wachstum durch
deutschlandweiten Roll out, Weiterentwicklung
des CubeDoc mit weiteren Leistungen und Add

Vielfdltige Einsatzmoéglichkeiten on Produkten, internationale Expansion
des Cube Doc durch sein kompaktes Design
in Einkaufszentren, Apotheken und

Pflegeheimen
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Produkt und Unternehmen

Her Versorgung

Lange
Wartezeiten
Fehlende

Infrastruktur im
landlichen Raum
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Betreuungseinrichtungen, .

gelnde Arztprasenz in Pflege- (



‘ Losung: CubeDoc — die digitale Mini-Praxis

Echtzeit Konsultation und
laufende Uberwachung

Ausstellung von
Rezepten

Ausstellung von Arbeitsun-
fahigkeitsbescheinigungen

. Blutdruckmessung
Lungenfunktionstest

I Otoskopie

einem Arzt

Herzfunktion

E P
Anamnese + 0] |
Videokonsultation mit lg

S —

[ —— + Durchblutung
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Temperaturmessung
Abhoren
Basis-Labor (Atmung, Herz, Lunge)
(Leber- und Nierenwerte,
Entziindungsmarker usw.) Hautanalyse

Produkt und Unternehmen

Uberweisungen zu Fachirzten

Follow up

Vollstandige elektronische
Dokumentation - KI basiert

Unkomplizierte Installation und Schulung eines CubeDoc beim Betreiber



9 ‘ Ablauf, Einsatzorte, Anwendungen

3

Unterstitzung
2 durch qualifiziertes 4
vor Ort Personal
Digitale Digitale
Erfassung der Zuschaltung Arzt
Patienten-Daten und Diagnostik im
CubeDoc
Digitale
Ankunft im Dokumentation und
CubeCoc —— Bescheinigungen/

—— Rezepte

Pflege- und
Betreuungseinrichtungen

k
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Apotheken

HNO-Erkrankungen

(u.a. Atemwegsinfekte,
COPD, Asthma,
Mittelohrentziindung,
Trommelfellperforation)

Kardiologischer Check-
up

Produkt und Unternehmen

Alltagsbeschwerden /
Akute Infekte

Herz- Kreislaufiiberwachung
(u.a. Herzrhythmusstorungen,
Herzklappenfehler,
Durchblutungsstérungen,
strukturelle Herzerkrankungen)

Hauterkrankungen /
Hautveranderungen

(u.a. Hautkrebs, Melanome,
Hautverletzungen)

Reisemedizinische Checks [



10‘ Produktion, Schnittst
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Produktion S ;
- oftware / Schnitt-
Komponenten Gerate stelle {Krzte
CubeDoc
— . . Kl-basierte Dokumentation,
Digitale Zuschaltung Diagnostik, Transkription
Arzt und Diagnostik im Labor, etc. Digitalisierung’
CubeDoc :

DSGVO etc.
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. . Fiihrende
Renommierte Partner in internationale Medizintechnik-
Deutschland unternehmen
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Produktionskapazitat

Anfanglich rd. 500
CubeDoc p.a.

CubebDoc



— — 5 Produkt und Unternehmen

Patienten

Senioren-/ Pflegeheime

(Vor allem gréfSere Hduser ab 60 Betten u. Verbiinde) Arztliche Versorgung

Kontinuierliche &rztliche Leistungen fiir Bewohner in bester Qualitit
Einsatz von State of the Art
Medizintechnik

Niedrigschwellige Einbindung in den

Bessere Behandlungsqualitat besonders bei chronisch Kranken
Pravention und schnellere Reaktionszeiten bei akuten Fallen
Aufwertung der Einrichtung durch CubeDoc bei

Bewohnern und Angehorigen Tagesablauf
Verringerung von Wartezeiten
Hoher Digitalisierungsgrad +

personliche Betreuung

Apotheken

Frequenzbringer

Abgrenzung vom Wettbewerb
Cross-Selling mit Arzneimittelangebot
Arzte / MVZ

Verbesserte Auslastung des Apothekenpersonals
Jahrliche Uberschiisse von bis zu EUR 200.000 méglich

Stetiges, ortungebundenes
Einkommen

Flexibilisierung der Arbeitszeiten
Einzelhandel Weniger Praxismanagement und —
(Einkaufszentren, Grofimdrkte, Sanitdtshduser etc.) personal

Entkopplung von Behandlung und
Erweiterung des Angebots

Abgrenzung vom Wettbewerb

Patientenprasenz

Zusatzliche Auslastung der Flache
Jahrliche Uberschiisse von bis zu EUR 300.000 méglich

CubebDoc
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Produkt und Unternehmen
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) 12‘ Team — Perfekt au

Il
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Hubertus Seidler

Chief Executive Officer (CEO)

Unternehmer im Bereich Senioreneinrichtungen
SWB Wohnstift (CEO)

[N
C-LEVEL
BEIRAT

Verwaltungsrat

Dr. Kaneschka Jahanyar
Chief Medical Officer (extern iiber Arzte GmbH) / Co-Founder

Arzt & Telemedizin-Pionier
Bayer AG

TeleDoctor24 Prof. Jama Jahanyar Prof. Dr. Fritz Hengerer

Facharzt Allgemein-& Viszeralchirugie Herz-Thorax-Chirurg Augenarzt

Mayo Clinic Chefarzt Burgerhospital Frankfurt am Main

Inova Fairfax Hospital Spezialist fir Kataraktchirurgie, refraktive Chirurgie,
Cliniques universitaires Saint-Luc Lichtlinsen und moderne MIGS-Verfahren

Oberarzt verschiedene Krankenhauser in Dtl.

Anke Kirschberg
Chief Operating Officer

Managerin & Prozess-Profi
GALERIA
Peek & Cloppenburg

Sven Gutekunst
Chief Technology Officer

Health-IT-Experte

MEDIVERBUND AG
garrio GmbH
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Produkt und Unternehmen

CubeDoc 1.0 Produktion made in Team aus Medizin,
(Prototyp) Germany Technik Business
Development

Erste Vereinbarungen
mit Betreibern
(Apotheken, Pflege)

v

Finanzierung
gesichert

IR E R O M Iill(l.‘ll!HﬂHlli‘

1 I

Nachste Schritte

1. Quartal 2. Quartal 3. Quartal 4. Quartal
Schulung Servicepersonal  Abschluss Vereinbarung Ausbau Betreibernetz und Markteinfiihrung
(CubeDoc-Academy) mit Vertriebspartner Start flichendeckender erste Betreiber im CubeDoc 2.0 mit Upgrade- Start CubeDoc-Academy
Roll out fiir CubeDoc Einzelhandel Moglichkeit
Testphase CubeDoc 1.0 Erganzung von Finalisierung Vertragswerk Integration weiterer Ausbau Erweiterte
mit ausgewahlten Funktionalitat und far Al-Anwendungen Serviceteam Diagnostik
Betreibern Integration weiterer Krankenversicherungen
Gerate

CubebDoc



14‘ Umfassende Abnahmevertrage fixiert

Marktfihrerschaft im Visier

Abnahme von 50 CubeDocs
schon vor Markteintritt
vertraglich fixiert

Eine marktfiihrende
Position damit bereits
jetzt gesichert

Produkt und Unternehmen

LOI liber weitere
umfassende Abnahme
liegt vor

Senioren- und Pflegeeinrichtungen
sowie Apotheken als erste
Schwerpunkte als erster Schwerpunkt

Intensive Gesprache auch
mit Einzelhandel
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Markt und Treiber

16‘ Hohes Standort-Potenzial fuir CubeDoc

Herausforderungen:
Starke Konkurrenz durch Onlinehandel
Nachlassende Profitabilitat

Herausforderungen:
Hohe Erwartung der Bewohner an
moderne Infrastruktur
Anpassung an gedanderte
Gesundheitssituation

Herausforderungen:
Konkurrenz Onlinehandel
Geringe Margen und fehlende
zusatzliche Erlésquellen

Herausforderungen:
Angespannte
wirtschaftliche Situation
Modernisierungs- &
Digitalisierungsdruck

Herausforderungen:
Starke Konkurrenz durch Onlinehandel
Nachlassende Profitabilitat



17‘ Telemedizin auf dem Vormarsch

Rasantes Marktwachstum Telemedizin

1.272,8
Mrd. USD
CAGR: e
24,6%
186,4
Mrd. USD
]
2025 2034

Quelle: Fortune Business Insights

Treiber Telemedizin
Verstirkter Arztemangel
Neue digitale Moglichkeiten
Etablierung in der Kostenlibernahme

Zunahme chronischer Erkrankungen

Markt und Treiber

Zunehmende Akzeptanz auch in Deutschland

Zustimmung Wunsch nach mehr Nutzung

Digitalisierung im Digitalisierungs-Tempo*mind. einer Gesundheits-
’7 Gesundheitswesen* App*

Bekanntheit Mehr Nutzung
Videosprechstunde* Videosprechstunde
seit 2022%*/**

*

Reprasentative Umfrage Bitkom 2024
**  27% der Deutschen haben 2024 schonmal eine
Videosprechstunde genutzt, 2022 waren es 15%



Markt und Treiber

18‘ Arztemangel weiter steigend

aller Hausarzte waren 2023
alter als 50 Jahre”

Hausarztliche Versorgung mit dramatischer Prognose

Status quo 2024

Uberalterung

Status quo 2040

aller Hausarztinnen und -arzte wollen
in den kommenden Jahren 5 Jahren
ihre Tatigkeit beenden™

derjenigen, die ihre Tatigkeit beenden
mochten, konnen sich vorstellen unter
bestimmten Bedingungen (u.a.
Teilzeitarbeit) langer im Beruf zu bleiben

aller (jungen) Arzte in
Kritische Nachwuchssituation Weiterbildung wollen nach

klinftig nur in Teilzeit arbeiten

*  Quelle: Kassendrztliche Bundesvereinigung

** Quelle: Bertelsmannstiftung 2025

*** Quelle: Bundesarztekammer 2023)
Versorgungsrelation 70% 70-80 % 80-90% 90-100% [l 100-120% [ >120
%

der Facharztanerkennungen
bezogen sich hausarztlichen Tatigkeit

* %k %

Entwicklung Relation Hausarzte-Angebot und Nachfrage
Quelle: Bertelsmannstiftung 2025



" WACHSTUM UND ZIELE
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Wachstum und Ziele

20 ‘ Klare Strategie

Internationalisierung

Weitere europaische Markte (Osterreich,
Schweiz, Benelux, Spanien, VAE)
Langfristig evtl. USA
Internationalisierung liber regionale
ochtergesellschaften und JVs

Neue Standorte /
Kundengruppen

Zugiger Roll out in Deutschland in den
Kernzielgruppen

Weitere Ziel-Locations: Flughafen,
Bahnhofe, Schulen etc.

Arzte als CubeDoc Betreiber
Adressierung mittelgroRer
Einzelhandler

Produktausbau

Expansion in Lifestyle-Medizin
Gewichtsreduktion
Hormonbehandlung
Mannergesundheit

Erweiterung um zusatzliche

Diagnostik & Labor

Betreibergruppenspezifische

Varianten & Designs




21 ‘ CubeDoc-Perspektiv

Strategische Timeline

Etablierung als
Marktfihrer
Deutschland

bis Ende 2026 bis 2027 : : bis 2027 bis 2030

Finanzziele

Schnelles, profitables
Umsatzwachstum

Wachstum und Ziele

3-5 % der potentiellen
Standorte Dtl. in Pflege
und Apotheken
erschlossen

Zusatzliche -
Internationaler

Erlésquellen durch 3 5 Markteintritt

Produktausbau

i

Umsatz 2026 im unteren Umsatz bis 2028 im Break evenim
einstelligen Mio.-EUR- zweistelligen 4. QU. 2026
Bereich Mio.-EUR-Bereich =

CubebDoc
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23 | Daten zur Aktie

Aktie und Highlights

Borse

Dusseldorf

Borsensegment

Freiverkehr

ISIN / WKN

DEOOOA3DXGY5 / A3DXGY

Kirzel

QDOC

Geschaftsjahr

CubebDoc
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CubeDoc — Einzigartig

Aktie und Highlights

Wachsender Markt
durch Transformation des
Gesundheitsystems

Innovator bei Infrastruktur im
Wachstumsmarkt Telemedizin

Branchennetzwerk fir
dynamischen Roll out

Fortschreitende Al-Einbindung und
Produktinnovation

Entwickelt von
Medizinern und

WliRschaftsexperten Klarer Wachstumsstrategie

Starkes, profitables

Umsatzwachstum mit

Einzigartiges Diagnostik- hohen wiederkehrenden
und Analysespektrum Einnahmen

Ct 0C



25 ‘ Kontakt ? CubebDoc

CubeDoc SE
Von Werth Str. 1
50670 Koln

T: +49 0221 80091574
E-Mail: info@cubedoc.ai
www.cubedoc.com

CubeDoc ==
KOMPAKT. INTELLIGENT. FUR ALLE. UB_E" =



mailto:info@cube.doc
https://www.cubedoc.com/
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